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•• Zielgruppen Zielgruppen –– Interessenten, Neukunden und Kunden Interessenten, Neukunden und Kunden –– sind über die klassischen sind über die klassischen 
Wege wie Anzeigen, Broschüren, Flyer oder KaltWege wie Anzeigen, Broschüren, Flyer oder Kalt--AkquisenAkquisen per Telefon nicht mehr per Telefon nicht mehr 
ausschließlich erreichbar. Das Nutzungsverhalten zu diesen Medien hat sich deutlich ausschließlich erreichbar. Das Nutzungsverhalten zu diesen Medien hat sich deutlich 
verändert.verändert.

Status quo Status quo –– Vermarktung & VertriebVermarktung & Vertrieb
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verändert.verändert.

•• Selbst Tageszeitungen, Fachzeitschriften etc. verlieren täglich ihre Abonnenten, weil Selbst Tageszeitungen, Fachzeitschriften etc. verlieren täglich ihre Abonnenten, weil 
Information, Spannung, Unterhaltung auf Papier nicht mehr Information, Spannung, Unterhaltung auf Papier nicht mehr statestate--ofof--thethe--artart ist.ist.

•• Fokus heute: Das Internet, innovative MobilFokus heute: Das Internet, innovative Mobil--Telefone und OnlineTelefone und Online--PadsPads mit der mit der 
Möglichkeit, jederzeit und überall die Inhalte wahrzunehmen, die einem individuell Möglichkeit, jederzeit und überall die Inhalte wahrzunehmen, die einem individuell 
und persönlich liegen. Die Zielgruppe hat die Wahl und ist hier immer zu erreichen. und persönlich liegen. Die Zielgruppe hat die Wahl und ist hier immer zu erreichen. 
Täglich. Überall. Individuell. Direkt. Interaktiv.Täglich. Überall. Individuell. Direkt. Interaktiv.

•• Das ist heute für Vermarktung und Vertrieb maßgeblich, wenn man seine Das ist heute für Vermarktung und Vertrieb maßgeblich, wenn man seine 
Kundenpotenziale wirksam an sich binden und erweitern will. Kundenpotenziale wirksam an sich binden und erweitern will. 
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Unsere AusrichtungUnsere Ausrichtung

•• kgkg--u stellt in Sachen Vermarktung und Vertrieb das Internet in den Mittelpunkt und u stellt in Sachen Vermarktung und Vertrieb das Internet in den Mittelpunkt und 
schließt hier alle anderen notwendigen Kommunikationsbausteine an.schließt hier alle anderen notwendigen Kommunikationsbausteine an.
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•• Somit erarbeiten wir unseren Kunden eine zukunftssichere Strategie Somit erarbeiten wir unseren Kunden eine zukunftssichere Strategie –– denn Sie sind denn Sie sind 
mit ihren werblichen Aussagen dort, wo auch Ihre Zielgruppen, Interessenten, mit ihren werblichen Aussagen dort, wo auch Ihre Zielgruppen, Interessenten, 
Neukunden und Kunden immer zu finden sind!Neukunden und Kunden immer zu finden sind!
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InternetInternet--Vermarktung & Vermarktung & --Vertrieb Vertrieb –– warum?warum?

Kein Markt ist größer!Kein Markt ist größer!
Kein Markt ist strukturierter, Kein Markt ist strukturierter, 

wirtschaftlicher und wirtschaftlicher und 
exklusiver aufzubauen!exklusiver aufzubauen!
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Alle Zielgruppen sind Alle Zielgruppen sind 
da da –– sie suchen und sie suchen und 

finden!finden!

Kein Markt birgt mehr Kein Markt birgt mehr 
InnovationsInnovations-- & Erfolgs& Erfolgs--

Potenziale!Potenziale!

Kein Medium Kein Medium 
erreicht seine erreicht seine 

Zielgruppe präziser Zielgruppe präziser 
als im Web!als im Web!

exklusiver aufzubauen!exklusiver aufzubauen!

Kein Markt ist faktisch Kein Markt ist faktisch 
bestimmbarer und bestimmbarer und 

messbarer!messbarer!
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kgkg--u Beratungsprozessu Beratungsprozess
•• Eine schrittweise wie aber auch flexible Vorgehensweise mit folgenden Bausteinen, Eine schrittweise wie aber auch flexible Vorgehensweise mit folgenden Bausteinen, 

d.h., Sie haben die Wahl, wo und wie wir Sie unterstützen können:d.h., Sie haben die Wahl, wo und wie wir Sie unterstützen können:
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•• Wir agieren branchenunabhängig.Wir agieren branchenunabhängig.

•• Wir begleiten Sie mit kreative Ideen, Wir begleiten Sie mit kreative Ideen, 
Konzepten, Texten, Layouts, Konzepten, Texten, Layouts, 

Warum kgWarum kg--u?u?

©© byby kgkg--uukgkg--u u –– Ihr Partner für Vermarktung & VertriebIhr Partner für Vermarktung & Vertrieb

Konzepten, Texten, Layouts, Konzepten, Texten, Layouts, 
Programmierungen, Workshops, Seminare Programmierungen, Workshops, Seminare ––
und alles in einer verständlichen Sprache.und alles in einer verständlichen Sprache.

•• Wir unterstützen und entlasten Sie  in allen Wir unterstützen und entlasten Sie  in allen 
laufenden Vermarktungsanforderungen und laufenden Vermarktungsanforderungen und 
integrieren auf Wunsch auch Ihre bestehenden integrieren auf Wunsch auch Ihre bestehenden 
Leistungspartner.Leistungspartner.

•• Wir managen, organisieren und liefern alle Wir managen, organisieren und liefern alle 
notwendigen Fakten für eine transparente notwendigen Fakten für eine transparente 
Erfolgskontrolle.Erfolgskontrolle.
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Unsere aktuellen ReferenzenUnsere aktuellen Referenzen

kgkg--u ist in den u ist in den 
unterschiedlichsten Branchen unterschiedlichsten Branchen 
aktiv und vermarktet hier mit aktiv und vermarktet hier mit 
Blick auf Image, Bekanntheit, Blick auf Image, Bekanntheit, 
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Blick auf Image, Bekanntheit, Blick auf Image, Bekanntheit, 
WebWeb--Relevanz, Traffic & Relevanz, Traffic & 
Frequenz, Interessenten, Frequenz, Interessenten, 

Neukunden, Kunden.Neukunden, Kunden.



Zur Begutachtung Ihrer Website oder auch mehr Zur Begutachtung Ihrer Website oder auch mehr ––
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wir freuen uns auf Ihr Interesse für eine Beratung.wir freuen uns auf Ihr Interesse für eine Beratung.

Klaus Grimmer Unternehmensberatung GmbH
An der Leimenkaut 9b 

65207 Wiesbaden 
Telefon: 06127-965973-0 
klaus.grimmer@kg-u.de

www.kg-u.de
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